
Instrument No. 2

INTERVIEW FOR KEY STAKEHOLDERS

INTERVIEW DES PRINCIPALES PARTIES PRENANTES

 (À être utilisé pour des entretiens avec les autorités municipales - le maire ou le responsable du projet municipal  et des dirigeants de la communauté)

Nom

Position/fonction

Municipalité

Communauté

1. Question exclusivement adressée aux maires et aux chefs de projet: Savez-vous si votre communauté fait partie d’un projet d'électrification (Est-ce qu’il y a des plans)? Combien de temps  jugez-vous nécessaire pour  que votre commune puisse disposer des services énergétiques grâce á un raccordement  au réseau électrique ?

2. (pas applicable)

3. Avant de prendre connaissance de la présente initiative, avez-vous déjà entendu ou vu des lampes photovoltaïques? 

SI LA PERSONNE INTERROG’EE N’A PAS DE CONNAISSANCE DE CETTE TECHNOLOGIE, S’IL VOUS PLAIT EXPLIQUER LUI LES PRINCIPES DE BASE.

4. Quels projets énergétiques, au cas échéant, ont été récemment mises en œuvre dans votre commune et / ou de la communauté?

5. Quels sont les moyens d'éclairage les plus utilisés par des ménages étant hors de portée de réseau d'électricité?

6. Croyez-vous que la communauté des ménages hors de portée du réseau d'électricité seraient intéressés par l'acquisition des lampes solaires, rechargeable avec les rayons du soleil et de  posséder de l'énergie électrique nécessaire pour faire fonctionner une ampoule pendant 4 à 6 heures et une prise pour un poste de radio ou cellulaire? S'il vous plaît expliquer.

7. Quelles sont les caractéristiques les plus importantes que ces produits doivent se conformer pour être accepté par les communautés?

8. Quel serait selon vous la manière la plus efficace de distribuer/d’écouler  ces produits?

9. Qu'est-ce que vous considérez comme un prix á bon marché (pas cher) pour chaque lampe?

10. Qu'est-ce que vous considérez comme un prix Cher pour chaque lampe?

11. Quel prix considériez-vous étant trop élevé pour chaque lampe, qu’est ce qui vous abstiendrez de l'acheter?

12. Quel prix  considériez-vous étant trop bas pour chaque lampe, ce qui ferait douter de sa qualité?

13. Quel est, à votre avis, une gamme de prix réaliste pour que les ménages  de la communauté puissent se permettre d'acheter des lampes de ce type?

14. Selon vous, quel serait le meilleur moyen d'organiser une campagne de vente auprès des ménages, afin qu'ils puissent se permettre d’acheter de tels produits?

15. Est ce que les institutions de micro-finance pourraient appuyer l'achat de ce type de produits ? Quelle forme de financement (canal) serait le plus approprié?

16. Dans le cas ou les crédits sont accordés aux utilisateurs finaux, combien de tranches seraient appropriées et quel serait l’apport initial des acheteurs ?

17. Pensez-vous qu'il serait nécessaire de former les ménages à l'égard de l'utilisation et l'entretien de lampes à énergie solaire?

18. Si des séances de formation semblent nécessaires, comment pensez-vous qu'ils devraient être effectués?

19. Où pensez-vous que les lampes solaires et de leurs pièces de rechange devraient être vendus?

20. À quel prix estimez-vous que 9 des 10 ménages peuvent se permettre d'acheter les lampes solaires?

21. Souhaitez-vous ajouter quelque chose d'autre (commentaires, remarques, etc.)?

MERCI BEAUCOUP POUR LES INFORMATIONS FOURNIES




